


Kapitaal opbouwen en 
beleggen. Doelen 
stellen, doelen halen.



Even voorstellen

3

Robert John Thomson

• Sr. Accountmanager Intermediaire Effectendienstverlening 
NN Bank 
Jan. 2017 – Heden

• Sr. Accountmanager Investment Office
NN Bank
2013 –2017

• Accountmanager Beleggen 
WestlandUtrecht Effectenbank
2007 - 2013        



Om te beginnen: Beleggen is Leuk!
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En er met klanten over praten nóg veel leuker!



Kapitaal opbouwen 
en beleggen. Doelen 
stellen, doelen halen.



De gouden tip!
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Voor vermogensbehoud en vermogensgroei: 

Vermogensbeheer!



Kapitaal opbouwen en 
beleggen. Doelen 
stellen, doelen halen.

Maar hoe bereiken we hiermee de consument ?
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De consument aanspreken via commercials?
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De consument aanspreken via de media?

"ik heb er geen tijd voor", 

"ik kan wel leukere dingen 
doen in die tijd"  

"ik vind het een rotklus", 



Maar hoe krijgt de consument dan wél “bewustzijn”?



Maar hoe krijgt de consument dan wél “bewustzijn”?

❖ Ik rijd 45.000km per jaar en als ik op de weg zit zie ik heel veel …. Auto’s….

❖ Ik wist wat ik wilde hebben en zag alleen nog maar “mijn” …. Type …. 

❖ Ik mocht een nieuwe auto bestellen en op de weg zag ik heel veel …. Merken..



Maar hoe krijgt de consument dan wél “bewustzijn”?

Door hen bewust te maken van financiële uitdagingen



Ga met uw klant in gesprek over de balangrijke life-events

En maak hen bewust van hun financiële uitdagingen



Thomson: je hebt 100% gelijk maar ehhh…

Zitten mijn klanten wel hierop te wachten?



JA! De consument heeft behoefte aan een Financieel Adviseur.
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Bron: Amweb 29 mei 2018

“Lokaal Kenniscentrum voor Financiële vraagstukken”. 



Thomson: Goed verhaal maar ehhh…

Mijn klant gaat me hier niet voor betalen. Is te duur!

?????



Mijn klant gaat me hier niet voor betalen. Is te duur!

Big Spenders?

of 

Spaarzaam?

Vraag: Hoe staan wij als Nederlanders bekend?



Mijn klant gaat me hier niet voor betalen. Is te duur!



Wat is goedkoopste supermarktketen in Nederland?

Vraag: Hoe staan wij als Nederlanders bekend?

Big Spenders?              

of                  

Spaarzaam?

En welke winkelketen is de grootste?

Bron: Consumentenbond



Maar AH is toch niet de goedkoopste?



Nederlanders zeggen voor laagste prijs te gaan, 
maar handelen hier niet naar.

Als ik niet weet wat ik krijg, 
dan kan ik alleen op basis van prijs beslissen



Dus ga met hen op zoek naar de uitdagende life-events en 
bewijs uw (toegevoegde-) waarde hierbij.
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Kosten Studie kinderen Pensioen

aanschaf woning



Ouders: Waar kent u het bedrag € 18.351,00 van?
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Dit is totale kinderbijslag die u in 17 jaar per kind ontvangt!       
(gemiddeld € 89,96 p.mnd)
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Wat als u dát bedrag maandelijks opzij zet?

Tijd om vermogen op te bouwen: 17 jaar
Rekenrendement bij sparen: 2%  (obv 0,15% bij NN zou dit € 18.597 zijn)

Maandelijkse inleg: € 90,00
Verwachting op basis van 2% rekenrendement na 17 jaar: € 21.846,00

Tijd om vermogen op te bouwen: 17 jaar
Rekenrendement bij Beheerd Beleggen: 4,59%
Maandelijkse inleg : € 90,00
Verwachting basis van 4,59% rekenrendement na 20 jaar:      € 27.595 *

Verschil in mogelijke opbrengst: € 5.849,00 (26,90%) 

* Uitgangspunt berekening: Offensief risicoprofiel, Portefeuille Wereldwijd, Lifecycle-methode staat “aan”



Wat zijn anno 2019 de kosten van studie kind?
HBO/WO, vierjarige opleiding en uitwonend

1. € 20.000,-

2. € 40.000,-

3. € 60.000,-

Kosten van studie kind
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Nationale studieschuld per 12 april 2019 



Kosten van studie kind
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Per maand:
• Huur: € 417 
• Boodschappen: € 181
• Studieboeken en -benodigdheden: €   58
• Vervoer (naast de OV-kaart): €   63 
• Ontspanning, uitgaan en sport: € 146
• Kleding en schoenen: €   47 
• Zorgverzekering: € 106
• Telefoon: €   26 
• Collegegeld: € 172 

Totaal na vier jaar uitwonend studeren € 58.368,00

(Bron: Nibud Studentenonderzoek 2017 + collegegeld per maand collegejaar 2018-2019):



Wat zijn anno 2018 de kosten van studie kind?
HBO/WO, vierjarige opleiding en uitwonend

1. € 20.000,-

2. € 40.000,-

3. € 60.000,-

Kosten van studie kind
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Voorbeeld: Studie kinderen
Benodigd kapitaal: € 58.128,00
Tijd om vermogen op te bouwen: 20 jaar
Rekenrendement bij sparen: 2%
Maandelijkse inleg: € 200,00  (bij 0,15% is dit € 240,00 per maand) 

Verwachting op basis van 2% rekenrendement na 20 jaar: € 58.944,00

Benodigd kapitaal: € 58.128,00
Tijd om vermogen op te bouwen: 20 jaar
Rekenrendement bij Beheerd Beleggen: 4,59%
Maandelijkse inleg : € 150,00
Verwachting basis van 4,59% rekenrendement na 20 jaar:      € 58.411,00 *

Verschil in inleg: € 12.000,00 (33,33%) 

* Uitgangspunt berekening: Offensief risicoprofiel, Portefeuille Wereldwijd, Lifecycle-methode staat “aan”



Kapitaalopbouw oké, maar ik ga zeker niet Beleggen!
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Beleggen is namelijk eng!



30

Kapitaal opbouwen met sparen is eng! Zeker qua Koopkracht. 

Bronnen: Spaarrente.nl en HomeFinance.nl



Doelen op langere termijn? Overweeg Beleggen!
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Onderzoek van Brad Jung toont daarnaast aan: Financieel Advies levert tot 3,75% extra rendement op.
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Zekerheid van het

niet halen van de doelen, middels sparen 

de onzekerheid dat

Waarom zou je de

je ze wel haalt?, met behulp van beleggen?

niet vervangen door

Wanneer je langere termijn hebt om vermogen op te bouwen



Portefeuilles bouwen: zelf doen of uitbesteden?



Portefeuilles bouwen: Zelf doen of uitbesteden?

NNIO

FA



Nationale-Nederlanden Investment Office: 
vermogensbeheer zit ons in het bloed

1938 2004 2013



Team van professionals met meer dan 150 jaar ervaring:  
de beleggingen van uw klant in goede handen.



Portefeuilles van Beheerd Beleggen
Strategische Asset Allocatie (SAA)



Portefeuilles van Beheerd Beleggen
Tactische Asset Allocatie (TAA) Onderweging obligaties, opname goud etf



Portefeuille Wereld
Wat de meeste mensen hebben (Neutraal 4)



Beheerd Beleggen van Nationale-Nederlanden
U en uw klant het resultaat, wij het werk
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• Beleggingsbeleid opstellen, implementeren en up-to-date

houden door NN:

• Kwantatieve peergroupanalyse en kwalitatieve fondsselectie 

door NN:

• Verantwoordelijkheid afleggen (governance) voor gemaakte

keuzes door NN:

• Beleggingsrisicobewaking en profielbewaking door NN: 

• Reballancing, wanneer nodig, om aan risicoprofiel van klant

te blijven voldoen, door NN: 



Beheerd Beleggen: Voordelen voor uw klant en u

• Goede rendementen

gemiddeld 6,48% per jaar in profiel van meeste klanten over laatste 5 jaar (2013 en 2017)

• Lage kosten

1% all-in fee (incl. BTW, bewaarloon, transactiekosten, toezicht kosten, platformkosten etc.)

met maximum van € 2.000

• Vermogensbeheer inclusief lifecycle

uw klant en u hebben er geen omkijken naar. Zorgplicht ligt bij NN

• Geld vrij opneembaar

rekening kan op elk moment beëindigd worden



Wij het werk: U en uw klant het controleerbare resultaat!
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VRAGEN?



Hartelijk dank 
voor uw aandacht



DISCLAIMER:

• Deze presentatie is vervaardigd t.b.v. Advies-Check Sessies 2019.

• Niets uit deze presentatie mag worden opgevat als beleggingsadvies.

• Aan de, in deze presentatie getoonde, berekeningen kunnen geen rechten 

ontleend worden.

• Aan de, tijdens deze presentatie gedane uitspraken, kunnen geen rechten 

ontleend worden.

• Zet- en/of Drukfouten voorbehouden.


